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全面打赢疫情防控人民战争、总体战、阻击战
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深化“三服务”抢当“模范生”

危急时刻显身手
——记义乌市民间紧急救援协会里的退役军人
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▢ 全媒体记者 何欣

本报讯 7月14日，后宅街道
推出寻找最美乡音活动，吸引了
众多市民关注。

每位参赛选手需自备一段与
后宅街道相关的历史文化、村容
村貌、美景美食等方面的宣讲内
容，通过直播平台，观众给选手投
票来帮助选手晋级。随着后宅新时
代文明实践所直播室的开启，后宅
老百姓的娱乐生活又多了一种新
模式，大家只需宅在空调房里，就
能参与到大型公众活动中来。

其实，早在6月17日，后宅新
时代文明实践所的直播间就已正
式投入使用。第一场直播由后宅
新时代文明实践所主办，市融媒
体中心全程给予技术支持。

当晚 7 点，来自市康复医院
的中医师楼曌清，介绍了在高温
季节，日常生活中普通市民应该
如何养生。楼曌清结合自己的专
业知识和市民日常生活中的衣食
住行，以浅显易懂的语言娓娓道
来。借助刚刚建成的新时代文明
实践线上网络，楼医生的讲座通
过电视、手机、电脑，即时传到后
宅街道各家各户。

在起航社区居民贾巧萍的家
里，她正和家人一起通过手机观
看直播，不时地点头或讨论几句。
在该社区的党群服务中心，有十
多位当地居民一起在大屏幕前观
看养生讲座。医生讲完后，几位居
民还通过现场连线的方式，与直
播间的医生进行互动，提出不少
日常生活中遇到的健康问题，在
直播间里的医生也一一给予解
答。贾巧萍说，这样的直播方式挺
好，随时随地可以收看。

据悉，后宅街道新时代文明
实践所直播间由市融媒体中心承
建，是整个新时代文明实践线上宣
传+服务平台的重要组成部分。它
联通了电视、广播、手机、电脑各个
终端平台，直播内容能够实现全媒
体覆盖，形式灵活，受众面更广。

直播功能的开启是新时代文明实践内容、方式上的
一个创新，运用多媒体平台，以直接、简便的方式，给居民
带来有用、有趣的内容。目前，后宅街道已排出消防安全、
养生保健、文明创建等多个系列的公益讲座直播宣传计
划。暑期还将给孩子们带来趣味课堂，如湖门的农民画、
塘李的剪纸……让孩子们在假期里开阔眼界，享受到课
堂外的趣味生活。
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▢ 全媒体记者 王婷 通讯员 刘美琪

本报讯“你们店里的工作人员怎么没有健康证啊？”
近日，市民蒋先生来到苏溪苏华街“兰州拉面”就餐。通过
手机扫“码”得知，6月该店商品价格未公示、从业人员也
未取得食品安全相关健康证明。

蒋先生扫的“码”是日前苏溪市场监管所在辖区苏华
街、镇前街店铺内推行的“信用健康码”。只要用手机扫一
扫，就可以知道店铺信用信息，实时可查。

据了解，这种一户一码的“信用健康码”，共有红黄蓝
三种颜色，张贴于统一定制的证照公示栏上，在经营场所
显著位置聚集悬挂。

“信用健康码整合了商家信息、信用等级、行政处罚
情况等内容，消费者通过扫描二维码，便能方便、直观地
了解到该店各种经营信息。”苏溪所负责人介绍，该所根
据行业门类制定不同的公示标准，除公示三色“信用健康
码”外，还包括营业执照、投诉举报途径、等级信用及评价
信息等，使执法者、消费者一目了然，对各类商家起到震
慑、约束作用。

目前，苏溪镇已建成包括镇前街、苏华街在内的信用
示范街，在全镇积极推进“信用健康码”公示，完成镇前街
商户信用公示120家、信用监管9起、联合监管15次。

苏溪点亮
“信用健康码”

经济专业技术
资格考试开始报名
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▢ 全媒体记者 王佳丽

上周末，进佛堂镇龙溪村游玩的自
驾车在村口外排起了长队，玻璃栈道、
3D彩绘、龙溪金沙、滑道、攀岩、高空滑
索、丛林穿越、时空隧道……放眼望去，
当代年轻人钟情的刺激项目、孩子和老
人喜爱的悠闲项目一应俱全。谁能想到，
这个曾经闭塞而普通的小村庄，如今已
一跃成为义乌乡村旅游的样板村，引领
村民过上了小康生活。

强村富民，从一座玻璃桥开始

经过梅雨季的洗礼，龙溪村小六石
景区的溪水流得更为欢畅，宁静是这里，
热情也是这里。然而三年前，这里还是一
个什么也没有的乡野小村。“2016年，为
了让村民过上小康生活，我们就考虑如
何发展村庄，但都因有限的自然资源寸
步难行。”小六石景区相关负责人说。

直到有一天，有关张家界玻璃栈道
的报道吸引了村负责人的注意。村两委
觉得小六石自然村的改变或许可以从一
座玻璃桥开始。2017年初，仅用了3天时
间，该村70%村民参股众筹了400万元，

“乡情众筹”成了玻璃桥的桥基。2018年
大年初一，玻璃桥试营业，两个月后，入
股的村民收获120万元分红。自此，小六
石景区在佛堂镇一举成名，成为当地“网
红景点”。

玻璃桥项目的启动，改变了村民以
农耕为主的思维定式以及年轻人外出务
工、老人儿童留守的空心化生活方式。
2018年，原先在外地开饭店的小六石村
民施建林，回村里开了饭馆。“村里开发
景区，也给我们村民带来商机，能在家里
开店赚钱，这是再好不过的事情了。”施
建林家的双石餐厅就在小溪边，是吸引
游客的黄金地段，自从营业后，收入很可
观，这也给了他继续做下去的决心。前几
日，施建林还在直播平台发视频，有趣的
画面将餐厅及小六石景区推广了出去，
吸引了不少游客慕名前来。

升级产业，打造“乡村迪士尼”

一座玻璃桥，让龙溪村小六石景区
走上了农旅项目的“花路”，景区内接待
游客与日俱增。但这个善于“折腾”的小
村并没有就此停下脚步，而是不断扩大
创新产业布局。新增丛林穿越、飞拉达、

滑索、射击打靶、游船、呐喊喷泉、龙溪沙
滩等项目，引进不少特色美食……乡野
的韵味在各种游玩项目间不断丰盈起
来，城市与乡村间的联系也越来越紧密。

今年春节，因疫情原因，小六石景区
暂时关闭，原计划提早发放的分红也被
搁浅，村里损失达到五六百万元。但即便
如此，村里也没有坐以待毙。利用疫情的
空档期，小六石景区精心打磨景区项目。
4月，小六石景区引进的新项目“时空隧
道”开放运行后，又成了网红村的另一网
红景点。“时空隧道”长达 200 米，耗资
1000万元，主打高科技+互动体验，该项
目启用后，营收上涨，6 月，村民们终于
收到了分红。自复工以来，佛堂镇有序推
进龙溪农旅项目，这也是该镇坚持农旅
结合，以农促旅，以旅富农的生动实践。

“经过两年多的运营，如今小六石景
区已实现2000多万元创收，目前本钱已
全部收回，我们还利用盈利进行了重复
投资，如今每位村民每年都能收到红
利。”小六石景区相关负责人说，如今小
六石景区已成为乡村版的“义乌迪士尼
乐园”，暑假到了，景区还将营业时间从
晚上8点半延长到10点半，希望游客能
玩得更尽兴。

融合资源，点亮乡村振兴路

乡村旅游的兴起，游客被不断分

化，这也倒逼着龙溪村产业升级、资源
融合。小六石自然村的成功尝试，拉动
了龙溪村整村融合发展。今年 3 月，龙
溪村农旅项目有序推进。该项目用地
面积约 200 万平方米，近期重点建设投
资为 2870 万元，以原色田园、原味乡
村、原生绿谷三大板块为基调。该项目
挖掘大六石、小六石、王新、骆村四个
自然村各自的资源，打造一个独特的

“龙溪绿谷”。
在龙溪村口，一片已改造好的一百

多亩标准化农田，等水稻收割后，这里将
种上 130 亩向日葵花海，与小六石景区
串联成片。“前几年村里还是一片荒地，
人烟稀少，现在都变成了吸引游客的美
丽乡村了。”望着每天车来车往的村道、
村庄内优美干净的环境，听着游人们欢
快的笑声，龙溪村70岁的村民朱任富始
终不敢相信，村里发生了如此翻天覆地
的变化。

“下一步，我们将充分挖掘各自然村
的优势资源，打造高端民宿、兰花基地、
向日葵花田等农旅项目，形成‘一村一特
色，四村联动’的新环境，促进各自然村
有机融合，提高村民收入，使龙溪村成为
义乌市美丽乡村‘千年古镇’文化慢旅精
品线的重要一站，助推佛堂美丽城镇建
设，让龙溪村每位村民过上小康生活。”
龙溪村相关负责人表示。

龙溪村：挖掘优势资源 打造画里乐园

▢ 全媒体记者 龚艳/文 吕斌/摄

本报讯 7月17日—20日，“民生大
市场 城市新生活”市场集团7月“礼惠
民生”大型直播活动在集团下辖15个市
场同步举行。

“礼惠民生”大型直播活动由市场发
展委、商务局、市场集团主办，市场集团
下属公司和义乌市融媒体中心协办。百
名网红主播在为期4天的时间里走进副
食品市场、国际家居城、三挺路夜市等市
场集团下辖 15 个市场，采用门店短视
频、商品短视频、市场整体形象短视频和
网红直播等方式，与千家商户联动，推出
打折、买一送一、满减满送等让利活动，
向广大消费者展示和销售市场内众多义
乌好货、民生优品。

身穿“深化‘三服务’、我为义乌好货
代言”T恤的快手网红孙逸凡一刻不停
在副食品市场里挑选好货、拍摄视频。他
说，以前大多在国际商贸城直播日用品，
这是他第一次在民生市场直播，虽然品
类不同，但都是顾客刚需的产品，他要通
过直播形式，带着2万多粉丝逛民生市
场，让大家乐享实惠。广大市场经营户对
这样的直播活动也很感兴趣，副食品市
场经营户叶群说，直播电商是当下最火
热的经济新业态，经营户们要变“等客上
门”为“主动出击”，借用直播形式，不断

拓展内贸市场，提振大家信心，促进市场
持续繁荣。

市场集团相关负责人表示，民生市

场如此大规模网红直播、商品促销活动
尚属首次，主要是为了推进民生市场线
上线下融合、提升“义乌好货”知名度、推

动消费结构升级，希望更多市民趁周末
假期到民生市场走一走、逛一逛，共享

“消费嘉年华”。

我市举办“礼惠民生”大型直播活动

▢ 全媒体记者 柳青

“经营工作逐渐步上正轨，我们心
里悬了半年多的大石头终于能落下
了。”日前，记者来到恒风大厦，承租户
赵先生如是说。回想疫情期间的种种
经历，赵先生感慨万千，直言是市委市
政府的政策支持及恒风集团的贴心服
务，才使他的酒店能坚持经营下来，也
使大厦内多个滞后项目在艰难中逐渐
重启、复苏。

据悉，恒风大厦位于义乌国际商贸
城核心区块，毗邻国际商贸城三区与国
际商贸城客运中心。受疫情影响，如火如
荼建设中的酒店、餐厅、健身房、教育培
训机构、影院等十余个项目纷纷停摆，一

时间，租户们压力倍增。教育培训机构的
金校长告诉记者：“疫情突如其来，给我
们造成的影响非常大。工程1月初停工
以来，我们不仅没有任何收入，还要担负
租金、员工工资等开支，当时真的产生过
退却的念头。”而恒风人用真心实意让各
个承租户吃下定心丸，实实在在跑出了
招商引资“加速度”。

为了全力稳企业、减压力、增信心，
恒风集团积极落实上级扶持企业相关
要求，及时向承租户转达了房租减免
相关政策。据统计，疫情期间，恒风集
团仅大厦单体项目就累计为承租户减
免房租近 200 万元，单个租户最高减免
达70余万元。

项目引进来了，如何让企业留得舒

服、留得长远？除了在政策、资金方面提
供保障外，恒风置业分公司安排专人跟
进协调项目建设各个环节，确保无论什
么时间段，只要承租户有业务需求，拉
开门就能找到人，找到人就能办成事，
全程的“保姆式”服务，有效提高了项目
落地的效率。

如今，恒风大厦招引入驻的二十余
个不同业态渐成互补之势，在填补区域
空白、满足周边市民工作生活需要的同
时，也最大程度激发了各个项目的经营
活力。适逢暑假，大厦内时常可见市民送
孩子来吃午饭、随后参加教育培训，在等
待孩子之余，不少人会选择在培训机构
楼上的健身房走路、锻炼，然后接孩子下
课。在国际商贸城三区经营眼镜生意的
陈女士表示：“以前总是不知道如何安排
孩子的暑假生活，让他自己待家里怕不
安全，带来店里又怕自己顾及不上。现在
好了，附近就有专人帮助教育、看管孩

子，我自己上班也能放心不少。”为了给
周边市民提供便利，置业分公司还紧抓
平台建设，着力完善配套产业服务，大厦
除配有地下室平面车位外，还配备我市
首座20层智能立体车库。目前，立体车
库项目正在运营筹备当中，预计近期可
投入使用。

此外，为搭建侨商采购落地、侨界人
才招引、侨务资源回归等工作平台载体，
把侨商群体和侨界人才引进来、留下来、
用起来，展现义乌“引侨留侨惠侨”的良
好营商环境，今年4月起，市委统战部、
市侨联积极与恒风集团对接，着手在恒
风大厦九至十五层写字楼打造以华侨和
留学人员为创业主体的“侨创园”。从 4
月 5 日提出设想至今，恒风大厦“侨创
园”项目累计已招引浙江侨创智选展览
有限公司、义乌奥冠贸易有限公司等十
余家侨商企业入驻，面积达5000余平方
米，并给予了租金优惠。

免租金 送服务

恒风集团化身暖心“大房东”

创建全国双拥模范城市


