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义乌农商银行本周理财产品

本周存款产品

产品名称

购买日期

起点金额

预期年化收益率

丰收喜盈2020年第73期
（PR2中低风险）财富专享

2020年8月20日至2020年8月25日

100万

4.00%

产品名称

购买日期

起点金额

预期年化收益率

丰收富盈2020年第70期
（PR1低风险）

2020年8月19日至2020年8月24日

1万元

3.60%

温馨提示：理财非存款、产
品有风险、投资须谨慎。请根据
您的风险测评结果选择适合的
产品。详情请咨询义乌农商银
行各网点。

产品名称

定存宝

起购金额

10000

利率

3.85%

期限

三年

计息方式

利随本清

近期，受到市场避险情绪回归
的影响，国际金价震荡上行并创下
近 9 年来新高，面对如此走势，这
几天来银行出售黄金的客户明显
变多了。

市民李先生表示，他在2013年
买了一根 200 克金条，随后高位套
牢，成为“中国大妈”中的一员。
2019 年，虽然黄金多次大涨，但是
距离他解套始终有点距离。“没想
到 2020 年给我送了这么大一个红
包，不仅解套，还赚了一点。虽然我
看很多专家说还会涨，但我不想等
了，还是落袋为安好。”

眼见金价一路上涨，特别是这
几天金价仍处在高位横盘，相信不
少投资者都抱着和李先生一样的心
态，想赶紧解套落袋为安，但部分市
民对黄金变现这个交易存在很多问
题，怕自己上当受骗，又怕收益达不
到自己的预期等，导致自己的黄金
变现一拖再拖，为此工行义乌分行
推出黄金回购业务，帮助市民实现
黄金产品的快捷“变现”。

工行义乌分行可回购的产品有
哪些？

工行自有品牌的黄金产品，包
括工行自行设计的、带有“中国工
商银行”标识的实物金条产品。在
办理回购时，要求黄金品相完好、
无明显缺损、表面要素（例如银行
的品牌 LOGO、克重、成色等）较

为齐全，重量也要与表面标识克重
一致。如果有相关质量证书，也需要
一并提供。

如何判定黄金的成色和重量？
面对五花八门的黄金制品，工

行为黄金回购业务配备了专业的
检测设备及人员，引入了不同的检
测方法。对于工行自有品牌的黄金
产品，主要通过查验黄金外观、核
对产品相关证明材料以及水吊法
来确定。

回购价格如何确定？
回购（代理收购）产品价格由回

购基础价格减去一定回购价差确
定。回购基础价格由工行参照上海
黄金交易所AU99.99合约的实时成
交价格设定，详情可咨询义乌辖内
任一网点。

在哪些网点可以办理业务？
目前工行在义乌地区的黄金回

购业务，都在工行义乌分行营业部
营业室办理。

工作时间：9:00-15:30
蔡玲玲

国际金价创新高
黄金变现找工行

今年以来，农业银行聚焦掌银
线上主阵地，全力推进掌银发展工
程，一手抓建设、一手抓经营，推动
掌银快速迭代，业务数据屡创新高。
8月6日，农业银行掌银5.0版已上
架各大应用商店，正式对外面客。

农行掌银5.0版以“重塑用户旅
程，提升客户体验”为建设目标，重
点围绕“抓体验、补短板、强经营”，
推出六大亮点：一是拓宽线上获客
通路，实现手机号等无卡注册，支持
绑50家银行卡线上支付，支持一键
登录、微信登录等便捷登录方式；二
是提供全视图资金管理，我的账户、
资产视图新升级，全面、实时展示客

户全部账户列表和资产状况；三是
夯实基础转账支付业务，丰富手机
号转账、预约转账等方式，刷脸转账
最高支持20万元；四是优化财富管
理服务，全新理财频道，智能化产品
推荐，推出外汇专栏，提供7×24小
时专业财经资讯；五是打造特色优
势场景，整合构建统一商城体系，扶
贫商城支持小豆、优惠券等权益抵
扣金额，丰富场景化营销和数据化
服务；六是提升智能交互能力，实现
全平台搜索，智能推荐热销产品，增
加客服入口，截屏主动唤起客服。

农行网络金融部相关负责人表
示，农业银行掌银发展工程围绕“将

掌银打造成全行共同的线上经营新场
所，打造成线上的、移动的、智慧的线
上‘新网点’”的共同目标，紧扣“用户
经营”的发展理念，认真贯彻“抓实抓
牢抓细，高效推进”的要求，积极组织，
全力推进。在新版掌银研发升级过程
中，面对时间紧、任务重、人员到岗不
足等困难，更有项目建设与架构迁移
并行的情况，项目团队顶住压力，积极
化被动为主动，努力克服疫情带来的
各种不利影响。团队成员齐心协力，发
扬“997”的拼搏精神，历经145个日夜
奋战，保质保量、如期完成139项建设
任务，不忘初心，使命必达，为掌银发
展工程交出一份满意的答卷。

农业银行高度重视掌银建设，创
新研发模式，强化业技融合，组建敏捷
团队，全力打造业内领先的手机银行
APP。未来，农行将致力极致用户体
验，不断提升线上服务水平，与3.36亿
用户携手实现“用掌银连接美好生活”
的共同愿景。 柳青

用掌银连接美好生活

农行掌银5.0版正式推出

为推进落实基层领导干部上讲
台工作，浦发银行杭州分行日前举
行2020年“浦发好讲师”大赛。此次
大赛聚焦总行“三年行动计划”推进

落地，围绕工作中的“难、关、痛”点，
营造“比、学、赶、超”的良好氛围，同
时增进了同事间的相互交流，选拔
一批师资、沉淀一批课程、赋能一批

干部，为打造具有国际竞争力的一流
股份制商业银行提供了智力支撑。

此次大赛中，来自浦发银行杭州
分行各板块、各机构的35名参赛人员
纷纷拿出真本领、硬实力，八仙过海，
各显神通。整场比赛异常激烈，讲授课
程精彩纷呈。参赛选手授课主题紧密
围绕“以高质量发展为主线，以服务为
根本，以市场为导向”，结合十大重点
任务、六大改革举措和四项重要保障，
联系自身工作实际，精准解读总行战
略部署，干货满满。选手们从容自信、
金句频出，讲解深入浅出，台上的精彩
演绎赢得了台下的阵阵掌声。

据悉，此次好讲师大赛是首次以
全体中层干部为参赛对象举办的一次

比赛，充分展现了浦发银行杭州分行
干部过硬的专业素养和良好的精神风
貌。下一步，杭州分行将以此次大赛为
契机，坚持以赛促学、学赛结合，不断
激发全行“再出发、再创业”的激情与
活力，以更加卓越的成绩推动总行“三
年行动计划”战略的落地，谱写杭州分
行高质量发展新篇章。 柳青

浦发银行杭州分行成功举办“浦发好讲师”大赛

“因为疫情，钢铁行业的传统
融资模式困难重重，可谓钢铁生
态圈的冬天。”山东展业金属材料
有限公司负责人陈兆强说。

自新冠肺炎疫情发生以来，
钢铁行业受到巨大冲击，大量中
小企业面临资金紧张、融资难的
问题。针对小微企业“短、频、快”
的资金需求特点，中信银行积极
运用科技赋能支持普惠金融产品
创新，探索基于业务场景创新的
普惠金融线上化服务模式，推出

“银商 e 贷”线上货物质押贷款产
品，以便及时有效地解除像陈兆
强所在公司这类钢贸小微企业的
融资压力。

“银商e贷”线上货物质押贷款
产品结合客户在平台的交易数据和
存货质押，支持在线办理、随借随
还，贷款金额可达 1000 万元。在了
解该产品后，陈兆强立即向中信银
行申请线上贷款，仅几分钟，贷款便
已到企业账户，解了他的燃眉之急，
让他倍感欣喜。

据悉，“银商e贷”是中信银行基
于上游供应商交易数据、货物数据
等相关历史数据，通过供应商在平
台货物质押，从而为上游供应商量
身定制，用于短期生产经营周转的
纯线上化流动资金贷款业务。通过
中信银行与平台客户数据的对接，
方便上游供应商高效获得贷款，具
有速度快、额度大、期限灵活、业务
覆盖广等特色。

按照“专业化、标准化、线上化、批
量化”的要求，下一步，中信银行将持

续搭建普惠金融线上平台，全面提升
分行普惠金融服务能力，以实际行动
助力小微企业发展，为普惠金融事业
做出更大贡献。 娄涛

“银商”合作 助力小微企业发展

中信银行开拓普惠金融服务新篇章
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