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义乌农商银行本周理财产品

本周存款产品

产品名称

购买日期

起点金额

预期年化收益率

丰收喜盈2020年第88期
（PR2中低风险）拼团理财

2020年10月23日至2020年10月26日

1-50万元

4.05%

产品名称

购买日期

起点金额

预期年化收益率

丰收日日盈2020年第1期
（PR1低风险）开放式理财

2020年10月23日至2020年10月28日

1万元

2.90%

温馨提示：理 财 非 存
款、产品有风险、投资须谨
慎。请根据您的风险测评
结果选择适合的产品。详
情请咨询义乌农商银行各
网点。

专刊部主编 责任编辑：王莉莉 电话：0579-853811022020年10月16日 星期五 版式设计：郑巧华 校对：陈庆彪6

产品名称

定存宝

起购金额

10000

利率

3.85%

期限

三年

计息方式

利随本清

根据《中国人民银行关于开展大
额现金管理试点的通知》要求，从
2020年10月10日起，浙江省正式实
施大额现金管理试点工作。大额现金
取款起点金额个人账户30万元，单
位账户（除特殊行业）50万元，办理单
笔起点金额（含）以上的现金提取业
务，请至少提前1日进行预约。我行
营业网点地址及预约电话如下：

中国银行义乌市分行关于大额
现金支取提前预约登记的公告

9 月 29 日，中国农业银行在上
海发布首个私人银行专属品牌——

“壹私行”，并同步发布了全新视觉
形象，提出主打“领导者定位”的战
略方向。

十年来，农业银行私人银行业
务始终秉持“以客户为中心”至诚相
伴的服务理念，本次发布的全新品
牌从该行十年来高速发展的私行业
务中淬炼而生，也是私行业务进入

“新时代”向高质量发展转型的创新
之举。

客户数及管理金融资产增量
连续两年位列四大行第一

中国农业银行副行长崔勇指

出，截至目前，农行服务私人银行客
户已超过13.6万户，管理金融资产
（Asset Under Management，AUM）
超1.6万亿元，私行客户数及金融资
产增量连续两年位列四大行第一。
农银私行综合运用各类金融和非金
融工具为客户提供定制化、个性化
服务方案，满足财富管理、家族传承
等各项需求，助力私行客户实现梦
想，创造更多可能。

觅新机开新局
聚焦品牌“壹私行”继往开来

当天活动现场邀请了著名经济
学家朱民先生，就“后疫情时代的金
融市场和科技大潮”发表主题演讲。

他表示，在后疫情时代，抗疫和复工并
存已成为新常态，经济进入缓慢恢复
和金融震荡波动阶段，科技创新作为
经济竞争制高点即将迎来发展大潮。
而私人银行的财富管理作为金融领域
的重要一环，同样面临着前所未有的
机遇窗口。农业银行全面升级私行业
务品牌形象，发布全新战略规划，打造
国内私人银行业首个专属品牌，正是
该行应对私行业务发展转型升级变局
下的有力回应。

农业银行私人银行部总裁孙宁
表示，未来十年，农业银行将继续秉
承“以客户为中心”的理念，“聚全行
之力，汇全行之智”，以更大的格局、
更高的标准、更快的创新，通过“投资

领先、传承领先、融资领先、流程领
先、组织领先”开展多元能力布局，以
敢为天下先的勇气，做行业的领导
者，提升财富管理的新境界，背靠农
业银行“壹私行”品牌力量，力争成为
私行客户心智中首选的私人银行，成
为“危”“机”并存时代下高净值客户
最信赖和最坚实的后盾。 柳青

农行发布私人银行品牌新战略

日前，中国人民银行举行“金
融支持保市场主体”系列新闻发
布会（第三场），介绍“支持市场主
体多渠道融资”有关工作情况并
回答记者提问。会上，中信银行介
绍了该行五大系列举措，以及多
渠道保市场主体、综合金融服务
支持实体经济的成果。

五大举措并行 全方位提供
综合金融服务

中信银行从智慧金融、科技
赋能、债券业务、减费让利、协同
作战五个方面推出系列举措，切
实履行企业担当，力求与各市场
主体共谱新篇章。

智慧金融服务供应链客户。
中信银行围绕核心企业产业链，
持续提升对中小微企业金融服务
的广度和深度。一是加强科技赋
能，提升服务效率和稳定性，降低
中小微企业融资成本；二是优化
供应链全链条服务，根据上、下游
交易特点提供差异化的精准服
务；三是丰富产品结构，探索研究
电子商票、应收-应付、订单-采

购等各类业务场景，为中小微企
业提供一站式综合金融服务。

科技赋能助力小微金融。中
信银行全速推进“中信大脑”等八
大金融科技创新项目，将新技术
与小微业务深度融合，有效缓解
小微企业金融服务面临的成本
高、收益低、效率与风控难以有效
兼顾的难题。

债券业务精准“直达”实体经
济。今年二季度，中信银行发行
300 亿元的小微金融债券，专项用
于支持小型微型企业贷款，其中
76%投向制造业、批发零售业等重
点行业。同时，中信银行通过债券
承销业务，帮助企业降低成本、优
化结构，引导债市资金精准“直达”
实体经济。今年 1-8 月，中信银行
累计为各类非金融企业承销债务
融资工具金额 4219 亿元，承销规
模和只数均创历史同期新高。

减费让利减轻客户负担。自
今年 1 月 29 日起，中信银行免收
客户人民币存取款和转账手续
费、对公账户服务和对公现钞服
务手续费；严格落实银保监会等

六部委“18 号文”要求，调整收费价
目表，取消禁止性收费项目，同时主
动下调贷款利率，以降低企业融资
综合成本。

协同作战全方位服务客户。中
信银行推出“中信协同+”品牌，发挥
中信集团金融与实业并举的优势，
持续开展与中信金融子公司的深层
次合作，为客户提供一站式、全方位
综合金融服务。2020 年上半年，中信
银行协同金融板块兄弟公司落地
359 个协同项目，累计为企业客户提
供联合融资金额 3615 亿元，同比增
长22%。

“融资+融智”着力服务多元化
融资需求

近年来，客户的非传统、多元化
金融需求日益增长，对资本市场融
资服务的需求尤为突出。针对这种
转变，中信银行在做好信贷支持实
业的基础上，以“融资+融智”的策
略，着力拓宽融资渠道，持续服务实
体经济。

结合企业不同阶段的金融服务
需求，中信银行提供上市前融资、引

入战投、高管激励、战略配售、定向增
发等全面、高效的综合金融服务。中
信银行还积极探索普惠金融创新，以
选择权贷款的方式为科创类初创企
业提供融资。

同时，中信银行在积极探索以资
本市场业务服务实体经济的新模式。
在股份制银行中率先设立科创基金，
并将科创基金成功模式归纳提炼，搭
建资本市场业务产品体系，以创新产
品精准解决企业融资痛点，推动科
技、资本和实体经济高水平的联动发
展。借助中信集团的金融全牌照优
势，中信银行还持续开展与中信证
券、中信建投、中信信托、信诚保险等
集团内金融子公司的深层次合作，旨
在为客户提供一站式、全方位的综合
金融服务。 柳青

多渠道保市场主体

中信银行综合金融服务支持实体经济

2018 年 7 月，浦发银行在业内
率先发布“API Bank”无界开放银
行，成为国内关于“开放银行”构想
的首个落地银行。作为入驻浙江的
第一家股份制商业银行，近年来，在
浦发银行总行数字化建设的引领
下，浦发银行杭州分行积极推进“开
放银行”全栈数字化建设，从多个方
面持续打造数字驱动能力，为浙江
的企业和个人客户提供了全方位、
立体化的服务。

“浦惠到家”让优惠落到实处

“浦惠到家”APP是浦发银行构
筑的客户经营场景平台，以“衣食住
行”等客户需求出发，搭载浦发银行
金融服务，为B端商户提供电商平
台便利、技术支持，为G端政府提供
公益、扶贫性质项目落地，更为广大
C端客户提供无套利优惠。

疫情期间，“浦惠到家”响应国
民所需，及时为社区提供口罩预
约、员工登记服务等功能，助力全
国社区疫情防控、各地企业复工复
产，同时充分整合银行资源，联动

政府、厂商和消费者，利用高科技的
数据应用能力赋能企业、惠及消费
者。目前，浦惠到家 APP 已积累用
户 600 万，预计年内用户数将突破
1000万。

此外，浦发银行杭州分行还面
向个人客户，在浦惠到家APP与各
网点同步全新推出“爱拼才会赢”新
客拼团活动，参与拼团的客户不仅
可以获得专业理财经理给予的个性
化财富管理建议，还有机会获赠各
类权益礼品。

用API技术服务浙江企业

近日，由浦发银行杭州分行提
供产品支持的“电子钱包”正式在全
国知名物业APP发版上线。浦发银
行通过 API（应用程序接口）技术，
输出账户在线开立、资金转入和转
出以及账户信息查询等金融服务，
为业主提供全线上无感体验。

浦发的API接口也为浙江的商
贸企业带去了便利：丽水一家大型
商贸连锁企业拥有连锁门店 100
多家，网点遍布温州、金华、丽水等

市县，摊子大了，企业也面临合作方
银行收单业务系统不稳定、对账不方
便等问题。在了解企业需求后，浦发
银行杭州分行第一时间启动项目对
接，通过该行 API 接口实现企业订
单、交易、对账等数据与平台方的实
时交互，并可满足其小额、高频特征
的交易需求。

科技赋能金融 践行科技普惠

疫情期间，浦发银行上线智能客
服，通过“AI客服＋远程人工”结合的
方式，围绕网点营业时间、贷款逾期宽
限期、贷款提前还款等热点问题，及时
回应用户的迫切需求。浦发银行客服
机器人对客户的意图识别率可达到
90%以上，处于业界领先水平。同时，
在业内率先推出“数字人”财富管家服
务，通过虚拟数字员工在线音视频交
互方式为客户提供财富产品咨询服
务，通过可视化、智能化人机服务旅
程，打造集实用性、趣味性、智慧性于
一体的线上互动服务模式。

在服务小企业方面，浦发银行推
出小企业“1+N”在线平台，有效解决

小企业客户对资金短频急的需求，提
高小企业融资速度；以数字化手段优
化供应链、产业链管理效率，提升上下
游合作粘度。此外，浦发银行还自主
研制智能微型网点“浦惠座舱”，将智
能语言交互、生物识别、金融介质识
别、票据鉴真、全息成像、远程接入等
技术融合在方寸之间，突破传统柜台
的服务网点局限，让“银行网点跟着客
户跑”。

未来，浦发银行杭州分行将继续
紧跟总行科技创新步调，持续深化业
界合作、着力于客户体验与数字科技
的双轮驱动，创新金融科技产品，拓展
服务广度与深度，构建开放共享、和谐
共生的金融生态圈，让金融科技更好
服务浙江的百姓、企业和经济。 柳青

浦发银行杭州分行
打造银行数字化转型新范式

为认真传达并贯彻落实省市分
行旺季营销启动会议精神，抢抓旺
季机遇，明晰发展方向，10月14日
晚 ，邮 储 银 行 义 乌 市 支 行 召 开
2020-2021 旺季业务营销启动会，
市分行左坤副行长、吴晓春副总经
理、郎红杰副总经理及义乌市支行
全体员工参会。

会议首先由义乌市支行斯伟特
副行长宣贯个人业务跨年度旺季营
销活动方案，明确发展任务、确定业
务指标、解读奖励政策。接着，虞晗
华行长对跨年度旺季营销工作进行
动员讲话，要求旺季跨赛全行要认
清形势、统一共识、迅速行动，坚持
目标导向、结果导向，同步做好风险
防控，坚决完成旺季营销各项指标，
夺取开门红。会上，虞晗华行长还对
各二级支行进行授旗，各支行联动
二线挂靠部门进行团队风采展示，
坚定了旺季必胜的决心和信心。最

后，市分行左坤副行长代表市分行
党委对支行提出“讲大局、算好账、
创经验、争荣誉”四点要求，突出

“早”字，确保旺季营销活动为全年
业务发展起好头、迈好步、开好局，
充分体现大行担当，为全市开门红
贡献应有的力量。

接下来，邮储银行义乌市支行
将以时不我待的紧迫感、舍我其谁
的使命感、决战必胜的荣誉感，主
动担当、全力以赴投入旺季营销工
作，为夺取跨年旺季营销开门红而
不懈奋斗。 柳青

邮储银行义乌市支行
召开业务营销启动会

中国银行义乌分行营业网点地址及预约电话

网点名称
营业部

福通支行

嘉和支行

廿三里支行

篁园支行

福田支行

越阳支行

湖西支行

东洲支行

苏溪支行

东江支行

商都支行

越通支行

香岛支行

经开支行

佛堂镇支行

长春支行

万达支行

网点地址
义乌市稠州北路500号

义乌市福田市场东辅房B区048-052号

义乌市雪峰西路443号

义乌市廿三里街道开元南街23-27号

义乌市国际商贸城四区西辅F-023（1-4层）

义乌工人北路1149-1155号

义乌市江东中路497-2号、499号、501号、503号

义乌市丹溪北路194-200号

义乌市商博路106-108号

苏溪镇人民南路66-68号

义乌市国际商贸城F区辅1-08、辅2-08、辅3-08

义乌市国际商贸城四区东辅F-008（2-4层）

义乌市国际商贸城二期H区二单元1-2、
2-32、3-62号

义乌市江东路五爱村1号楼一楼

义乌市稠州西路136号

义乌市佛堂镇朝阳路88号

义乌市工人北路670-680号

义乌市万达广场1栋1号

联系电话
85550019

85290902

85681020

85018182

85524129

85290938

85382339

85267159

85171875

85980203

85180238

81561181

85161080

85316327

85317730

85727729

85622133

85427571

“不做小微没有大未来。”今年
以来，工商银行义乌分行紧跟市委、
市政府建设国际一流营商环境样本
城市的步伐，聚焦小微企业核心关
切，着力破解融资难融资贵，加快升
级普惠金融服务。

聚力破解小微企业“融资难”。
结合市政府、监管部门“三服务”“百
行进万企”活动部署，结合自身实际，
深入开展“工银普惠行”“千名专家进
小微”专题活动，扎根小微市场一线
调研，根据各类小微企业不同经营特
点，加大产品创新力度，满足我市不
同经营者、不同业态的各种需求。尤
其是今年以来，面对企业复工复产资
金需求，工行义乌分行根据本地疫情
防控需求和企业经营实际，依托国有
商业银行互联网大数据技术优势，拓
宽与政府、三方担保机构合作渠道，
基于客户真实的交易、资产、信用、纳
税、工商、海关等多维度数据构建客
户风险模型，创新推出用工贷、跨境
贷、资产贷、税易贷等系列无抵押免
担保纯信用线上融资产品，不断提升
小微企业融资便利性。截至9月末，
该行银保监口径普惠贷款余额53.14
亿元，较年初增长15.46亿元，新增普
惠贷款客户700户，其中培育首贷户
82户，首贷户结构占比16.39%。

聚力破解小微企业“融资慢”。
结合市政府“最多跑一次”改革，不
断提升贷款服务“加速度”。在前期
设置小微专营机构的基础上开通小
微金融绿色审批通道，3000万元内
的小微金融业务可实现一站式审
批，流程时间缩短至3个工作日。此
外，该行借助自身科技金融优势，首
创推出小微智能征信平台，优化小
微企业的评估准入流程，简化调查
评估模板，在有效防范风险的前提
下在业内率先实施小微企业调评合

一，像押品评估、评级授信、尽职调
查等可一次性完成。

聚力破解小微企业“融资贵”。
2017年来，工行义乌分行连续三年
下调普惠金融贷款利率，目前无论
是个人经营性贷款还是小微企业贷
款利率，都处于同业较低水平。2020
年疫情暴发后，该行认真落实政府、
银保监局工作要求，对优质民营、小
微企业坚持应贷尽贷、应延尽延、应
减尽减、应免尽免、经营合规。对发
展前景较好但暂时受困的企业，该
行采取期限调整、展期、重组、再融
资等措施做好融资接续安排，帮扶
企业缓释经营压力。据不完全统计，
工行义乌分行办理续贷、展期、延期
业务规模超26亿元，惠及100余家
企业。同时结合义乌市委市政府支
持复工复产“四条意见”“保企方舟”
清单以及打造“金融无费城市”等工
作部署，减费让利共计 9300 余万
元，惠及 700 余家小微企业和个体
工商户。

工商银行名字中就带着“工”和
“商”，是依靠大量工商企业起家的。
随着疫情防控进入常态化，工行义
乌分行按照“六稳”“六保”要求，发
挥自身优势，全力贯彻落实好市委
市政府工作部署，与我市个体工商
户、小微企业风雨同舟，携手共进，
在加快建设“两个样板”城市和优化
义乌市场金融生态圈进程中发挥出
国有大行表率作用。 柳青

工行义乌分行
加快升级普惠金融服务


