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当日我市城区空气质量状况为优，空气污染指数AQI
为40，空气质量令人满意，基本无空气污染。

由天阳建设集团有限公司承建的义乌市团力至环院
道路工程于2021年10月11日竣工验收，工程已按时足额
支付农民工工资，如有异议，请在10日内拨打监督电话：

1.企业劳务负责人电话：13757916618
2.建设领域农民工工资主管部门投诉电话：
0579-85435078

天阳建设集团有限公司
二⚪二二年九月七日

无拖欠农民工工资公示兹定于2022年9月10日至2023年1月15日期
间，东黄线K28+000-K33+810进行分段封闭道路施
工，过往行人、车辆请按指示标志绕道通行，听从现场
人员指挥，注意安全，由此造成不便，敬请谅解!

特此公告。
义乌市义亭镇人民政府

义乌市公安局交通警察大队
义乌市公路与运输管理中心

二⚪二二年九月七日

由天阳建设集团有限公司承建的义乌市2020年农
村公路大中修工程倍鱼线（K13+700-K25+990 段）于
2021年11月30日竣工验收，工程已按时足额支付农民
工工资，如有异议，请在10日内拨打监督电话：

1.企业劳务负责人电话：13757916618
2.建设领域农民工工资主管部门投诉电话：
0579-85435078

天阳建设集团有限公司
二⚪二二年九月七日

无拖欠农民工工资公示

公

告

以下彩票公告最终以彩票中心现场发布的为准
中国体育彩票浙江省20选5第22239期开奖公告
开奖日期：2022年9月6日
本期销售金额：152094元
本期开奖号码：04 07 13 16 18
本期出球顺序：07 04 16 13 18

本期中奖情况

奖 级

一等奖

二等奖

三等奖

本地中奖注数

（注）

3

311

4433

单注奖金

（元）

12270

50

5

0.00元奖金滚入下期奖池。本期兑奖
截止日为2022年11月7日，逾期作弃奖处
理。本信息若有误以公证数据为准。

福彩3D
第2022239期 中奖号码： 1 0 9

浙江省销售5551060元。本信息若有误以
公证数据为准。

奖 等

直 选

组选3

组选6

浙江中奖

注数（注）

2581

0

4860

每注奖额(固定)

（元）

1040

346

173

中国体育彩票浙江省6+1第22103期开奖公告
开奖日期：2022年9月6日 本期销售金额：922892元

正选号码 特别号码
本期开奖号码：5 5 7 5 4 9 1

本期中奖情况

20839493.25元奖金滚入下期奖池。本
期兑奖截止日为2022年11月7日，逾期作
弃奖处理。本信息若有误以公证数据为准。

奖级

特等奖

一等奖

二等奖

三等奖

四等奖

五等奖

本期中奖注数
（注）

1

1

7

117

1429

17878

单注奖金
（元）

5000000

29914

8547

300

20

5

中国体育彩票排列5第22239期开奖公告
开奖日期：2022年9月6日 本期全国销售金额：14769782元
本期开奖号码：2 8 9 7 4

本期中奖情况

奖级

一等奖

合计

中奖注数（注）

28

28

单注奖金（元）

100000

/

应派奖金合计（元）

2800000

2800000

396724079.66元奖金滚入下期奖池。本期兑奖截
止日为2022年11月7日，逾期作弃奖处理。本信息若
有误以公证数据为准。

中国体育彩票排列3（浙江省）第22239期开奖公告
开奖日期：2022年9月6日
本期全国销售金额：45356856元
本省（区、市）销售金额：2741070元
本期开奖号码：2 8 9

本期中奖情况

投注方式

直选

组选3

组选6

全国中奖注数（注）

8705

0

26707

本地中奖注数（注）

766

0

1603

单注奖金（元）

1040

346

173

36428841.88元奖金滚入下期奖池。本期兑奖
截止日为2022年11月7日，逾期作弃奖处理。本信
息若有误以公证数据为准。

福彩双色球
第2022103期 总销量：331343836元

中奖号码：红色球（●） 蓝色球（★）
06 09 12 14 20 28 10

奖等
一等奖
二等奖
三等奖

四等奖

五等奖

六等奖

中奖条件
●●●●●●+★
●●●●●●
●●●●●+★
●●●●●●●●●+★

●●●●●●●+★
●●+★●+★★

中奖注数（注）
12
146
1688

82838

1431184

10086828

奖金（元/注）
6266348
130104
3000

200

10

5

本期未中出奖金1753950406元全额滚入下期。
本信息若有误以公证数据为准。

福彩快乐8
第2022239期 本期销售金额：84559684元

中奖号码

“选十”玩法奖池金额：149847626.10元。
本信息若有误以公证数据为准。
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▢ 全媒体记者 骆红婷 文/摄

随着直播行业的日渐白热
化，各行各业都希望通过直播
平台分一杯羹。背靠义乌这棵
大树，义乌市场经营户相信，拥
有强大货源优势的义乌，依旧
能够给他们带来更多的机会。

拥有10万粉丝的女装老板娘
一条裤子卖了2年仍是“抢手货”

在篁园服装市场做了十几
年生意的李卫红，自从试水直
播行业后便“一发不可收拾”。3
年时间，她在抖音直播平台上
拥有10万的粉丝量。为了能够
更好地拓展线上生意，她在篁
园市场 7 楼租下了 2 间 200 平
方米左右的商铺。

李卫红线上线下同时销售
女装产品。以前做女装行业，李
卫红感受最深的是，每天都在
更新产品，与此同时大量的过
时女装产品积压。自从做了直
播行业后，她的新产品每年只
有十几款。“不是不更新，而是
我们把产品做专了。”李卫红
说，比如一款热销的哈伦裤，卖
了 2 年依然是市场的“抢手
货”。“因为我们抓住了消费者
的需求点，在产品的基础上，将
面料图案进行了变化，同样一
款产品经过升级后，会再次走
俏市场。”李卫红道出了自己直
播成功原因的心得。

李卫红背后还有坚强的后
盾，她合作的女装工厂基本都
在义乌，只要她有研发需求，工
厂都能配合到她。

“直播+跨境电商”全面开花
新型外贸助力义乌小商品出海

往常，每年到义乌采购的
外商超56万人次。作为目前世
界上单体面积最大的商品批发
市场，义乌国际商贸城每日外
商如织。2020 年疫情暴发以
来，前来采购的客商明显减少，
给市场经营带来挑战。

“这款 132 孔出泡泡的吹
泡机，值得你拥有！”位于商贸
城一区一楼的直播间内，销售
儿童泡泡水的龙冬招，一边介
绍产品一边让助手教粉丝如何

下单。一场3小时的直播，成交
近300单，价值7000多元。

“有朋友曾劝我：你都 40
多岁了，干嘛还要抛头露脸？但
我想，直播是应对疫情影响的
有效举措，再不跟上，就要被淘
汰了！”龙冬招说。

“我们就是客户的眼睛和
双手，带他们感受产品，通过这
样的模式，订单量增长不少。”
龙冬招介绍，目前，其50%产品
通过线上销售，今年以来店铺
销售额同比增长30%。

浙江星宝伞业有限公司负
责人张吉英告诉记者，疫情前，
她的店铺每天七八拨客人光
顾，70%外商都是当场下单，足
不出户就能做生意；疫情后，商
城里外商明显少了。

张吉英1997年涉足商海，
是义乌首批国际商贸特殊人
才。起初，因不懂外语，她手持
计算器，比画着跟外商谈价格；
后来，她能游刃有余用英语、阿
拉伯语跟外商交流；如今，从
2020年起发力线上运营的她，
能熟练在Tik Tok等平台直播
带货，在线人数少则六七千人、
多则两万人。

张吉英在义乌的仓库约有
三分之一个足球场大，规则排
列的货架上，摆满了各式雨伞。
几名工作人员忙不迭敲击键
盘，录入信息，打印单据，打包
发货……进入销售旺季以来，
每天要发出近6000把雨伞。近
3 年来，星宝伞业通过跨境电
商出口的商品货值，以年均超
10%的速度增长。

在数字化转型助力和疫情
倒逼下，外贸企业正从传统批
发出口模式转型跨境电商模
式。义乌市场大力发展“直播+
跨境电商”贸易新业态，强化数
字化连接线上线下能力。据义
乌商城集团副总经理张奇真介
绍，作为数字贸易综合服务平
台 ，“ 义 乌 小 商 品 城 China-
goods”自 2020 年 10 月上线以
来，已入驻超6万家实体商铺，
整合上下游200万家中小微企
业，商品种类500多万种，今年
上半年累计交易额超151.78亿
元，同比增长138%。

▢ 全媒体见习记者 杨歌

本报讯 9月4日，我市国际货运
代理行业数字化转型发展研讨会召
开。来自40余家公司的80余名货代行
业内资深专家汇聚一堂，围绕“货代数
字化转型”，探讨了以“产品差异化、业
务平台化、运营智能化”为标志的数字
化转型。

浙江电子口岸董事长孙华伟在致
辞中表示，义乌是实干之城、创新之
城、外贸之城，当前，国际国内经济形

势对全球供应链造成较大影响，未来
货代行业的集中度必将继续提升。企
业要在愈加激烈的竞争中发展，就必
须跟上数字化的发展步伐，实现从信
息化到数字化的变革。

会上，易豹集团总裁张谦还向参
会人员介绍了易豹数字化国际贸易服
务平台建设进展情况，并专题介绍了
易豹智能货代管理软件“笨鸟”、智能
仓储管理软件“仓鼠”、智能车队管理
软件“木牛”以及RPA 数字机器人产
品，得到了与会企业的高度认可。

我市国际货代行业
数字化转型研讨会举行

图①义乌市场经营户展
示最新设计的新产品。

图②周垚忠展示线上热
销产品。

图③“曼姿”的数字生产
车间。

①①

②

③③

▢ 全媒体记者 骆红婷 文/摄

袜子，作为义乌小商品代表之一，
已经形成了成熟的产业集群。多年来，
像浪莎、梦娜等品牌在全国都具备一
定的影响力。然而，面对人工费用不断
上涨，价格优势逐渐减弱，国内外疫情
反复不断等困难，义乌袜子行业是如
何冲破藩篱，实现逆市转型提升？记者
通过调查，走市场，访企业，了解其创
新变革历程。

“70后”试水直播
5分钟卖20000单

9 月 6 日，在国际商贸城四区的
“亲霞针织”店铺内，记者见到了既能
说英语又会做直播的 49 岁大叔周垚
忠。别看他长相憨厚，选品眼光却非常
独到，他设计的很多产品，被很多网红
全网推送。比如，今年夏天新推的一款
单品——透清凉乳酸菌悬浮裤，5 分
钟，在直播平台卖出了20000单。

周垚忠作为第一代市场经营户代
表，做了25年的袜子生意。2年前，他
感受到前所未有的压力。“袜子本身单
价不高，人工费用在上涨，利润空间在
不断压缩，加上疫情和国外局势不稳
定，袜子行情出现了低迷趋势。”周垚
忠很担忧，为此他投入了大量的研发
资金，在产品上下功夫。当然，优质产
品也需要有好的渠道，听说身边有不
少工厂都在转型，通过直播销货。平日
很少玩手机的周垚忠也下载了几个直
播平台，天天拿起手机开始研究。

“大家好，今天我给大家推荐一款
非常亲肤的打底裤……”就这样，周垚
忠也“跟风”玩起了直播。“因为自己还
是不够专业，尝试一段时间后觉得还

是不适合直播。”周垚忠心想，身边的
人都在抓直播风口，他又该如何把握
住这个机会呢？

2 年前，有几名小网红慕名来到
“亲霞针织”店铺内，希望能够借用他
们的产品线上直播。周垚忠非常热情，
也积极配合网红的需求，为他们提供
价廉物美的新产品。于是，周垚忠将重
心放在为网红供货做供应链上。一款
产品，研发投入市场前，周垚忠要花上
几天时间做笔记。笔记上写着产品品
名、尺寸、面料、颜色，最重要的是提炼
产品的特点。

一款笔记做好后，周垚忠会同时
推送给几十名合作的网红。很多产品因
此“一夜走红”，成为爆款。这给周垚忠
增强了信心和底气，他开始花费大量时
间研究当下流行的袜子产品，同时每天
都和网红交流，了解市场需求。虽然自
己不做直播，但他离消费者很近，能够
第一时间掌握消费者需求。“以前是一
条腿走路，之后就用两条腿走路了，实
体、线上一齐抓。”周垚忠说道。

针对线上生意，周垚忠不仅学会
了品牌包装，还将产品进行了提档，回
归消费本质，把需求品质做到消费者
的“心坎里”。“今年非常流行的一款芭
比裤，亲肤透气又能展现女性曲线这
一亮点吸引了不少消费者的眼球。

“80后”接棒企业
一双袜子经历了一场“数字革命”

“无论什么国家的客户来找我们，
我们都可以设计出让他们满意的袜子
产品。”浙江曼姿袜业有限公司总经理
王叶飞对自己企业的研发能力有足够
的底气。这样的底气来源于工厂这些
年的转型升级。

走进曼姿袜业，偌大的生产车间，
五彩的线团相对而立，一条条丝线在
机器上交织、缠绕，不一会便从一旁

“吐”出一只做工精致、花纹时尚的丝
袜……在智慧工厂生产执行系统操作
下，500 多台织袜机紧锣密鼓赶制着
订单。2018 年，王叶飞从父亲手中接
手企业，便开始尝试数字化转型。王叶

飞介绍，以往公司研发一款新品至少需
要2天时间，且不同设计师研发的新品常
会出现“撞衫”现象，效率低，成本高。经研
判，曼姿袜业智慧工厂引进PLM产品生
命周期管理系统，系统可将新品的颜色、
材料等信息存入资料库，设计师之间信息
共享。客人拿来样品询价，公司即可借助
这套研发系统做一个预报价。引进新系统
后，公司每天能出30款新品，成本较过去
减少一半，效率却提高50%。同时，每一款
袜子都需要经过制造、染色、缝制、包装四
道工艺环节，每双袜子在每个环节都会
进行检测，品控率在2%左右。

“面对疫情冲击，如何研发新产品，
打开新市场，成为当务之急。”王叶飞称，
过去，公司外贸产品主打物美价廉，市场
竞争激烈，利润低；如今，“曼姿”努力提
升品质，很多产品凭借独特设计“一夜走
红”，团队去年研发的一款冰袖国内外客
户采购量突破300万件。

产品更新快，利润更可观。袜业，本
是传统纺织业的一部分；而今，成长于
义乌的老牌工厂——浙江曼姿袜业有
限公司，正用数字化引擎引领小小丝袜
走得更远。

义乌袜子迎来新的“春天”
品牌影响力正在深入人心

借助数字化转型，义乌袜业在研发端、
制造端、销售端全面实现了数字化改造。

改革开放，“浪莎”是参与者、见证
者、受益者。“唰唰唰唰——”看着订单被
不停打印出来，义乌浪莎袜业有限公司
董事长翁荣金说：“义乌大力发展民营经
济这一利好面前，民营企业新的春天已
经到来了，我们将走向更加广阔的舞台。

‘浪莎’将以此为契机，不忘初心，放开手
脚大胆干，既深耕国内市场，又积极开拓
国际市场。”

为了增强核心竞争力，扩大产能，浪
莎首期引进100台全球最先进的智能化
设备，助推企业转型升级。同时，与国内
外的业内一流高校共同研发新产品，运
营博士后工作站，目前累计有12项发明
专利、300 多项实用新型专利、400 多项
外观专利，并且与意大利顶级设计师常
年合作开发新产品。

的确，在义乌，袜子从业者们不断积
聚创新的力量、品牌的力量，推动义乌袜
业由“制造”向“智造”转型。

一双袜子的“数字革命”
——看义乌袜业市场经营户如何冲破藩篱逆市升级

直播日渐白热化直播日渐白热化
线上生意更需品质赢市场


