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市场经纬

每天17点，是义乌国际商贸城一
区闭市时间。

顷刻间，市场周边道路就会被堵
得水泄不通，但经营饰品生意的陈华
峰不急不躁，关闭电源拉下摊位卷帘
门，步行前往市场对面长春一区饰品
及配件专业街的店铺，继续处理白天
未完成的订单，接待晚上看样品的客
户。与市场里十多平方米的摊位不同，
陈华峰在专业街的店铺大了好几倍，
展陈的饰品配件有2 万种，金灿灿的
特别耀眼夺目，不时有国内外采购商
入店洽谈。

义乌市场的摊位是窗口，主要展
示产品及接待客商，但是场地和空间
毕竟有限，只能展示少量样品，经营时
间也很固定，外商喜欢下午逛市场，很
多生意还没谈好，就“下班”了，有时候
挺尴尬。落地专业街 13 年，陈华峰的

生意越做越大，店铺也从一间变成了二
十五间。他告诉记者，专业街是对生意一
种很好的补充，方便客户看更多新样品，
也可作为仓库快速配货，还迎合了外商
的采购需求。

在长春一区五街，经营各类天然石
的王强是较早一批集聚的商户。“我
2007年就来专业街开店，那时候做石头
的也就几家，现在发展到二三十家。”王
强说，天然石非常重和占地方，专业街
货车可以直接停在门口，装卸货比较方
便，同时由于专业街营业时间较长、展
示面积大，十分适合目前内外贸并重的
经营格局。

记者了解到，随着市场繁荣发展，
部分行业从市场溢出后，逐步形成场内

以外贸为主、专业街内外贸兼顾的布
局，如长春一区饰品及配件专业街集聚
了400多家商户，主要销售胸针、项链、
头花、手链等饰品及配件，呈现出产业
规模化、产品高档化、营销国际化的发
展格局。

义乌是全球最大的圣诞用品集散
地，每年6-10月，三分之二的圣诞用品
会从这里漂洋过海运往全球各地。距离
国际商贸城 2 公里的福田二区圣诞用
品专业街，集聚着 40 余家圣诞用品企
业，这里俨然一个缩小版的义乌国际商
贸城，各种圣诞用品应有尽有。

站在自家店铺，义乌市傲雪工艺品
厂负责人骆时珍正在设计明年的圣诞树
产品。骆时珍指着旁边大小各异的圣诞

树说：“这几十棵树要是放在市场里，估
计得要40多平方米才能放得下。”

其实，在专业街商品并非只有圣
诞树、圣诞雪橇这样的大件，还有圣诞
球、圣诞贺卡这样的小件，有几百上千
元的电动圣诞老人等高端产品，也有
低至几毛钱一个的圣诞装饰品。大家
入驻专业街，无外乎两种情况：一自家
没有市场摊位，二是经营大户嫌市场摊
位小难以施展。

“入驻专业街的商户，只有10%在市
场有摊位，毕竟摊位有限，很多商户还是
很想入场，缺一个合适的机会。”义乌市
圣诞用品行业协会秘书长蔡勤亮告诉记
者，2009 年，义乌市圣诞用品行业协会
成立，专业街也就在那时起有了一定规
模。这几年，在政府部门、福田街道的支
持下，专业街依托市场不断发展壮大，走
出了一条互利共赢、和谐共生的新路径。

市场与专业街相辅相成
▢ 全媒体记者 吴峰宇

本报讯 从义乌海关获悉，今年以来，海关扎实开
展知识产权海关保护“龙腾行动”“蓝网行动”“净网
行动”等专项行动，显著增加在进出口环节知识产权
执法频次，持续保持打击侵权高压态势，有效净化贸
易通道。截至 11 月底，进出口环节查扣侵权货物
571250件。

“大家请往这里看，这些带有‘HUAWEI’标识的
充电头是在出口渠道查获的，这起案件经过海关与公
安联合侦办，捣毁制售假窝点5个，抓获多名犯罪嫌疑
人……”义乌海关知识产权科关员姚雨梦指着展示架
上的侵权样品，向企业代表们介绍一起典型案例。

近年来，义乌海关与义乌市公安局等部门构筑知
识产权边境保护综合治理体系，实现行政执法与刑事
司法“无缝对接”，执法链条贯穿采购、生产、销售、货
代、报关等小商品出口各个环节，查办一大批侵权危害
大、社会影响大的典型案件，通报移交刑事案件线索数
百起，共十一次获评全国海关知识产权保护典型案例，
有效遏制侵权高发态势。

此外，义乌海关率先建成海关系统首个大型综合
性知识产权专题展厅——中国海关知识产权保护展示
中心（义乌）。针对出口企业可能发生无意识侵权的问
题，自主设计《一张图看懂亚运会知识产权海关保护》
等系列普法图册向企业商户发放，连续10年主动对接

“义博会”等大型展会，巡查展位8000余个（次）等。截
至2023年11月，在海关总署备案的义乌本地自主知识
产权与2009年建关时相较增长近百倍。

义乌海关加强知识产权
保护助力小商品出口

▢ 全媒体记者 吴峰宇

本报讯 12月26日，从2024中国国际电子商务博
览会组委会获悉，本届展会已启动招展招商工作，有参
展意向的企业可关注义乌电子商务博览会微信公众
号，咨询或预订展位。

本届展会由商务部、工业和信息化部指导，中国国
际电子商务中心、中国电子商会、浙江省商务厅和义乌
市人民政府共同主办，将于2024年5月13—15日在义
乌国际博览中心举办。展会聚焦电商领域，助力中小商
家开拓国内电商、跨境、外贸、团购、线下经销商等渠道
市场，预设国际标准展位2200个，展览面积超50000平
方米，预计吸引专业观众150000人次。

据介绍，自2011年举办至今，电商博览会累计吸
引参展企业超8400家，服务采购商超96万人次，在推
动贸易数字化转型、新业态新模式发展等方面发挥了
重要作用。目前电商博览会已发展成为电商领域引领
趋势发展、传递权威声音的重要平台，展会规模、展会
层次、展会成效等各项指标在国内同行业展会中排名
领先，被业界评为“最具影响力品牌展会”“中国十佳品
牌专业展览会”。

2024电商博览会
启动招展招商

▢ 全媒体记者 龚双妍

本报讯 军大衣在社交平台上爆火后，在线上电商
平台搜索量位居前列，直接推助军大衣销售走向高潮，
义乌市场内经营户紧跟潮流热点，加大相关服装辅料
及配件生产。

“土”到极致就是“潮”，种种迹象都表明，军大衣
“火”了。“这几天，就有好几个二十几岁的小伙子来买
军大衣。”在篁园服装市场做工装批发生意的黄宗洪告
诉记者，不管是零售还是批发，今年军大衣的销量都比
往年好。黄宗洪店里的军大衣共有三四种款式，其中又
以中端的加绒款卖得最好，批发价在一百元左右，一款
内里毛绒可脱卸的军大衣批发价则要卖到一百七十元
左右。“批发主要还是以老顾客为主，一个月能卖几千
件。前不久接了个山西客商的订单，采购了8万元左右
的军大衣作为劳保用品发放。”

因为军大衣拥有高保暖和低价格的两大优势，在
北方地区拥有一大批客户群体。黄宗洪表示，今年北方
冷空气频繁发力，山东、山西、河北和东北等地的批发
客户早早就前来询价商洽。此外，由于毗邻横店影视
城，许多剧组也前来批发军大衣，一订就是数十上百
件，累计也销出了几千件。

军大衣缘何突然爆火？同样在篁园服装市场做了
多年工装批发生意的陈女士告诉记者，军大衣或夹棉
或加绒，一件就有六七斤重，而且长度都在膝盖之
下，只要将一件军大衣紧紧包裹在身，处于零下二十
几度的环境下也能完美御寒。此外，这几年也在面料
上得到创新，有的军大衣外层能防水，实用性得到大
幅提升。“军大衣可以说是一个流行了几十年的服装
了，不仅仅因为现在的年轻人更趋于消费理性，选择高
性价比的御寒服饰，而且身着军大衣也会让人油然而
生一种军人情结，年轻人穿起来笔挺、精神，也是一种
时尚趋势。”

在篁园服装市场，除了军大衣被挂在了显眼的位
置，记者看到，不少色彩鲜艳的东北花棉袄也特别引人
注目。这种花棉袄多为女款，近日在短视频加持下也颇
为流行，甚至有不少博主穿着花棉袄走出了国门，深受
不少外国人的喜爱。经营户毛女士告诉记者，店里的修
身款和马甲款花棉袄售价都只要四五十元，批发已处
于断货状态，店里也只有少量存货用于零售。现在，基
本上每天都有小姑娘前来购买，有的买回去当伴娘服，
有的就是图个新鲜。这种花棉袄厚度相对较薄，更适用
于在室内或温暖天气的室外穿着。

“土”到极致就是“潮”

今冬最火时尚单品
“返璞归真”

365天，承接市场溢出效应

义乌专业街里的“生意经”
▢ 全媒体记者 吴峰宇 龚盈盈 文/摄

暮霭初起，义乌市场里的商户陆续打烊，属于专业街
的繁华启幕。

距离国际商贸城一路之隔，福田街道长春一区饰品
专业街，聚集着百余家“日入斗金”的饰品及配件企业。作
为生意的延续和补充，以及针对内外贸市场不同定位，这
里的门店与国际商贸城形成互补，由企业与创业者们自
发聚集而成。

何谓专业街？专业街是指经营某一类或几类特定商
品，形成一定集聚规模的街区式批发市场。义乌专业街可
追溯至20世纪80年代，较为有名的是前大路松紧带拉链
一条街，发展至90年代末，专业街已遍布市场周边。2002
年，随着国际商贸城分期建设投用，大部分专业街经营户
被引入市场，但专业街并未消失，而是不断吸取养分，发
展壮大。

时至今日，随着市场持续繁荣、经营主体日益扩充、
新行业的不断引进，专业街与市场犹如鸟之两翼，相伴相
生。据统计，目前我市的专业街主要分布在福田、江东、稠
城、北苑等街道，其中最负盛名的有：兴中饰品配件专业
街，长春一区饰品专业街，福田二区圣诞用品专业街，梅
湖、五爱库存专业街等。

这几年，随着直播兴起，看着直播
间小黄车里的商品和实体店巨大的差
价，再加上主播们激情的介绍，大多消
费者一时忍不住就点下购买键，几天
后拆开包裹发现，东西质量并不差。而
这些商品之所以如此便宜，极有可能
是因为它们是库存货，发货地大多来
自江东街道五爱社区。

20 日，记者去五爱社区转了转，
一眼望去，除了极少数的便利店、水果
店、饭店，一楼的沿街店面挤满了各种
各样的库存店。据义乌市库存品行业
协会会长苏兴旺介绍，梅湖、五爱库存
专业街涉及五爱、梅湖、鲇溪三个小

区，离国际商贸城直线距离不到2公里。
这里集中了1300多家经营户，行业集聚
度超90%，是全国最大的库存专业街。

在一家名为义库百货供应链的店铺
里，有几百种日用百货，货源地省内居
多，工厂货、超市货各占 50%，因为是
库存或者过季的缘故，价格是便宜一
些，但并未像一些博眼球的短视频说
的那样，论斤论吨称重卖。义库百货供
应链销售经理刘莉莉直言不讳地说，
库存街也并非全是库存货，这几年大

家重视品牌建设，也有转型做品牌做
新产品的店家。

货架上的库存货和新货的比例对
半分，但普通消费者可能分不清。“你
看货架上摆的货，哪些是新品，哪些是
库存？”刘莉莉跟记者聊着，讲出了其
中的原因——以前大家收来的商品可
能已在仓库待了三五年以上，拿到市
面上销售还是比较容易分辨，现在这
个库存货的周期越来越短，大多一年
半载，有的甚至只有几个月，所以库存

货看起来就跟新的一样。
“昨天还在卖的货，可能今天就不要

了，其实是全新的商品。”刘莉莉随手拿
来一个驱蚊器说，这是几个月前厂家还
在生产的货，网上售价120元。以低于成
本价（相当于六七折）收来，再以37元的
价格批发出去，为了保证大家的利益，会
给出一个69元的零售指导价，零售商家
可以在这个基础上浮动几元钱。

刘莉莉的客户 90%以上都在国内，
和国外客户只注重性价比不同，国内客
户要求会更多，价格、品质和款式都要
看，这也就倒逼很多库存行业从业者不
断加强自己找货的能力。

全国最大的库存专业街在义乌

山东人范业凯，压根没想到，小
小库存货让他成为中东地区的“饰品
大王”。

记者碰到范业凯时，他正忙着跟
外商谈生意。“这些饰品刚从国内几
家一线饰品生产企业收来，一个锆石
耳环零售要 30 多元，我这里拿货 6
元。”范业凯的饰品 80%以上都是销
往国外，由于价格实惠，产品如新，质
量有保证，深受中东、非洲地区的外
商喜爱。

生意做到一定程度，就会遇到瓶
颈。这几年，库存行业“赛道”涌入太
多企业，竞争也越来越大。范业凯觉
得只做转手掌柜，并不是持久之计。

于是乎，他注册了自己的品牌 JACK
FAN，把收来的饰品请工人进行重新分
拣贴标，成本虽然增加了2到5毛钱，可
知名度却越来越高。

如今，JACK FAN命名的饰品在驻
义外商圈名气很大。

义乌市库存品行业协会会长苏兴
旺，已经在这一行摸爬滚打了十多年。
2008 年，在江东街道的时代广场，苏兴
旺与其他52户经营库存的商户，陆续搬
到了梅湖、五爱库存专业街经营。逐渐
地，梅湖、五爱库存专业街形成了规模

效应，在全国是独一无二的存在，种类
涵盖了服装、鞋类、箱包、围巾、饰品、工
艺品、五金以及日用百货等几大品类。

很多人好奇，库存货源来自哪里，
采购的人群有哪些？苏兴旺知无不言，
义乌库存行业对应的采购群体是：外
贸客商、实体商超、电商卖家。货源渠
道对应的是：外贸货，这类特指某个产
品产能过剩，又卖不出去堆在仓库，或
是外商“飞单”，就是付不了尾款的出
口商品。过季货，这类特指过了销售季
节的产品，一般服装较多。超市货，这

类特指超市过季下架的产品，迭代更
新淘汰的产品。

“专业街依托义乌市场发展壮大，
两者不存在冲突，而是互补共赢的。”
站在行业角度看未来，苏兴旺从三个
角度阐述，从商户角度看，不管谁进入
库存赛道，最终竞争的是产品，只有做
好供应链，做精产业链，做专服务链，
才能立于不败之地；从行业角度看，品
牌化是库存行业发展的必由之路，品
牌出海也是必经之路；从市场角度看，
专业街为市场孵化了不少优质商户，
商户也渴望在市场经营，义乌正在建
设第六代市场，商户也希望能在新市
场有一席之地。

专业街里黑马频出

没谈完的订单接着谈，没看完的
样品接着看，没验完的货接着验，国际
商贸城闭市后，专业街正式承接市场
溢出效应，理论上可以做到“24小时”
营业。

在专业街，一切以市场为导向，迎
合了外商白天逛国际商贸城，晚上逛
专业街的习惯，国内电商小批量、多批
次拿现货的特点，也孵化了没有摊位
的商户成为行业黑马，走出了一条独
特的发展路径，成为市场繁荣的“助推
器”。这里区别于市场又依赖于市场，
店铺更大，展陈商品更多，营业时间更
长，既用来当做展厅接洽客户，也被当
作仓库收货发货，部分行业已形成规
模，在全国同行业中地位凸显。

记者手记：

专业街助推市场繁荣

范业凯展示店铺内饰品范业凯展示店铺内饰品

银海社区年画挂历专业街夜景银海社区年画挂历专业街夜景


