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商亦有道

“义乌指数”周点评

▢ 全媒体记者 陈 聪
见 习 记 者 陈秋池 文/摄

本报讯 连日来的高温让
人酷暑难耐，义乌市场防暑降
温花样频出，除了防晒衣、“脸
基尼”、清凉贴等防暑用品，义
乌商户们还在雨伞上做出了新
花样，爆款频出。

在红黄兰伞业，除了经典
款的遮阳伞、胶囊伞等，记者就
发现了几款颇为新奇的雨伞。
经营户谢纯纯拿起一款带有小
黄鸭图案的雨伞向记者介绍，

“这是现在比较火爆的水枪伞，
已经断货了，排单至少要一个
月以后。”据她介绍，这款水枪
伞 4 月份在电商平台突然爆
火，热度居高不下，现在还有许
多客户打电话来咨询。“前几
天，有客户想订购3000把水枪
伞，但没有现货，最早要到七月
下旬才能正常供应，很多客户
都等不了。”谢纯纯说道。

水枪伞新奇在何处？从伞
面上看，主要由黑胶伞面和透
明伞面组成。据谢纯纯介绍，透
明伞面能实现通过清晰的视野
进行“攻击”，黑胶伞面含有
UPF50 的防晒值，这使得水枪
伞兼顾了玩耍乐趣和防晒属
性。此外，伞架也是大有玄机。
据她介绍，整根伞架其实就是
一把抽拉式水枪，伞架顶端有

一个喷水口，握把位置则是抽
水装置。“将防晒伞与水枪相结
合，水枪伞深受孩子和旅游人
群的喜爱。”谢纯纯说道。

此外，挂钩伞也是一大爆
款产品。“这款伞在今年3月份
卖爆了，一时间供不应求。目前
已经恢复正常供应，每天都在
陆续出货。”谢纯纯向记者展示
着，这把伞最与众不同之处就
在于，以规格更大的挂钩取代
普通握把，既方便手握，也能够
轻松挂在背包上，解放双手，同
时还能够做到全覆盖遮光，大
大提高防晒效果。

风扇伞、喷雾伞、防水套
伞、防爆节节伞……各式新奇
雨伞格外引人注目。然而，是否
产品越新奇，就越有可能成为
爆款？销量也随之更高？答案
是，并不一定。在客户眼中看来
的所谓新奇产品，在义乌商户
眼中或许早已见怪不怪了。事
实上，这些具有新奇创意的雨
伞已推出四五年了，只是一直
以来缺少一个呈现在大众眼前
的机会。而且，新奇雨伞因面
料、伞架、装置等成本叠加，价
格往往偏高，客户反而不那么
容易接受了。有经营户表示，新
奇的伞类品种只能占到其生产
量的 2%至 3%，最畅销的还是
经典款雨伞，实用度高，老少皆
宜，10多元的价格最受欢迎。

新奇伞爆款频出
经典伞仍是主流

▢ 见 习 记 者 何彦婕
全媒体记者 吴峰宇

本报讯 据监测，“义乌·中
国小商品指数”中小商品周价
格指数上周为 101.94 点，环比
上涨0.51点，场内直接交易价
格指数、出口交易价格指数环
比分别上涨 1.47 点和 0.67 点；
网上交易价格指数、场内订单
交易价格指数环比分别下跌
3.24点和0.56点。

上周价格指数稳中微升。
园林苗木在夏季生长最为旺
盛，园林工作者为促进树木成
活或提升改造绿化景观，园林
铲、伸缩剪、整篱剪、伸缩水管
等系列园艺工具零批两旺。照
明器具及其用品类周价格指数
持续上涨，海外国家积极推动
节能举措，带动投光灯、路灯、

景观灯等户外灯具销量的增
长。书写工具类周价格指数上
扬，海外客户为秋季返校促销
活动提前备货，重点部署相关
产品，中性笔、荧光笔、文件夹、
本子等文具类大量销往中东、
欧美等地区，满足各地市场对
高质量文具用品的需求。

15 大类价格指数 11 涨 3
跌1持平，文化办公用品类、五金
及电料类、钟表眼镜类、箱包类、
首饰类、电子电器类、工艺品类、
日用品类、体育娱乐用品类、护
理及美容用品类、辅料和包装类
11个大类出现上涨，最大涨幅为
1.94点；玩具类、鞋类、针·纺织品
类3个大类出现下跌，最大跌幅
为1.7点,服装服饰类价格指数与
上周持平。在97个二级类别中，
上涨比例为 35%，下跌比例为
30%，持平比例为35%。

15大类价格指数11涨

▢ 见 习 记 者 何彦婕 陈秋池
全媒体记者 吴峰宇 文/摄

本报讯 夏日，夜幕降临，在公园、街
头、商圈附近总会看到一个透明的球体里

飘着卡通小熊、彩色羽毛、玫瑰花
瓣，系着 LED 彩灯，远看像一串凭
空漂浮在夜空中的彩灯，备受追
捧。它就是最近爆红的网红“波波
球”。据义乌购统计数据显示，今年
以来，义乌国际商贸城“波波球”交
易额同比增长37.4%。

“‘波波球’的爆火，还有一份我
的功劳呢！”杜爱媛是义乌国际商贸
城一区“澜菲气球”店铺的老板。不
久前，她突发奇想在绣湖广场摆摊
卖“波波球”，并在微信朋友圈中发
布了产品图，吸引了好友们（外贸公
司老板、采购商）的关注。“那张照片
拍得很有氛围感，闪亮的‘波波球’
和黑暗的背景形成了鲜明的对比。”
隔天，便有大量的采购商找到杜爱
媛订购同款“波波球”，到店拿货的

采购商更是把店铺围得水泄不通。
“波波球”除了高颜值，拍照好看，

也是摆摊“神器”。记者了解到，一个充满
氦气的“波波球”成本为10~15元，一般零
售价为25~30元，一个“波波球”至少有
10元利润。在地摊经济日益兴起的今天，
摊贩们更倾向于选择利润高、风险低的
产品，而“波波球”兼备这些特质，成为许
多人创业或增加收入的选择。

作为专业的“波波球”生产厂家，国
际商贸城一区的“尚品气球”已经“卷”到
可以往“波波球”里添加细粉、六角粉、羽
毛或玫瑰花瓣等，加上灯光效果更加动
人。“我们开始主要做内销生意，现在80%
都是出口。”“尚品气球”老板娘张莉霞告
诉记者，墨西哥是主要出口国之一，客户
平均每个月都会订购数万个“波波球”。

记者了解到，为了能够更好地留住

老客户，吸引新客户，“波波球”经过了
快速的更新迭代：1.0时代，“波波球”只
有透明色；2.0时代，“波波球”里面可以
添加亮片、细粉、羽毛等装饰品；3.0时
代，“波波球”外围可以贴上个性化的贴
纸；4.0时代，“波波球”外围有了印花；
5.0时代，“波波球”会出现何种功能？我
们不得而知，但市场商户会走在观察市
场动向的最前沿。

不过，记者也注意到，如果使用不
当，“波波球”也存在一定的隐患。对此，
义乌市场经营户提醒广大消费者：购买

“波波球”时，不要选择里面含氢气以及
其他可燃气体的产品；其次要仔细检查
球体表面和连接点有无裂缝情况，必须
选择正规厂家购买；玩球时，尽量远离
火源和尖锐物品，以防出现燃烧、爆炸
等危险情况发生。

“波波球”备受追捧 交易额同比增长37.4%

▢ 全媒体记者 吴峰宇
见 习 记 者 何彦婕 文/摄

本报讯 近日，在稠城街道
车站社区 1970 文创园内热闹
非凡，由义乌体彩主办的“足够
热爱 一起精彩”2024 欧洲杯
专场观赛活动在此举行。

欧洲杯是球迷四年一度的
狂欢，这也是义乌体彩在今年
欧洲杯期间举办的第二场大型
观赛活动。同时，义乌体彩各实
体店的线下观赛活动也正如火
如荼展开。“今年是体育大年，
接下来巴黎奥运会将要启幕，

还有许多足球、篮球联赛，欢迎
大家走进遍布义乌城乡的任意
一家体彩店观看体育赛事。”义
乌市体育彩票管理中心副主任
骆李强说。

“欧洲杯开赛以来，我们园
区餐厅、酒吧满座率提升了50%
以上。”义乌1970文创园相关负
责人说，“这几天高温，来喝啤酒、
吃烧烤的人更多，我们的营业时
间也会配合赛事适当延长。”

据了解，位于义乌车站社区
的1970文创园内共有酒吧、烧烤
店、音乐餐厅等20余家，是义乌
主城区繁华夜经济的生动缩影。

体育赛事助推
“夜经济”持续升温

水枪伞水枪伞

““小小市场商户小小市场商户””展示展示““波波球波波球””

义乌昔日“箱包女王”，年逾花甲再创业

“包”进人间百味 蒸腾不竭希望
▢ 全媒体记者 吴峰宇

见 习 记 者 陈秋池
实 习 生 马娇婷 文/图

揉面、擀面、挑馅儿、包馅儿、摆入
蒸屉，一气呵成，静待喷香的包子出炉
……日前，当记者走进位于义乌金融
商务区的宝玲姐包子铺采访时，邵宝
玲正在厨房忙活着。很难想象，这位63
岁的老阿姐曾是义乌商界知名的女强
人，一手创办的箱包企业，高峰时年销
售额数亿元，被业内称为“箱包女王”。

都说六十花甲，你想象中的60多
岁生活是怎样的？是与三五好友在院
中下棋，或是牵着老伴漫步夕阳，抑或
儿孙绕膝尽享天伦？但，人生境遇各不
相同。曾经的“箱包女王”邵宝玲没有
选择躺平，而是鼓足干劲再次创业。

人生并非一帆风顺的旅途，这句
话用在邵宝玲身上很是贴切。2014年
前后，邵宝玲的企业因担保陷入资金
困局，昔日的辉煌覆灭，还欠下了巨额
债务。随即，企业破产、工厂关闭等一
系列重创接踵而至，皱纹与白发如洪
水猛兽般快速侵蚀着她，瞬间就苍老
了许多。

巨大的落差，使得邵宝玲的精神
状态处于崩溃边缘。在亲友的鼓励与
支持下，凭着坚韧的意志，邵宝玲总算
熬过了那段难挨的日子。这段跌宕起
伏的人生经历，让她从中反思和收获，
如今又找到了新方向。2022年，61岁
的邵宝玲做出了一个重要决定——重
燃炉灶卖包子，又一次创业再出发。

“小心点，这里（后厨）有点滑，
等会儿我出来聊，你们先喝一碗义
乌的核桃酒糟。”邵宝玲很是客气地
说，“感谢媒体的关注，专访（我）视
频发出后，有 8000 多人留言，点赞
超过10万+，都是加油鼓劲的话语，
我心里满是感动”。

在义乌，邵宝玲有过不少采访
报道，记录她过去的辉煌：1986 年
创立义乌市东方装潢有限公司，成
为义乌商海中第一批“万元户”；
2002 年，筹建了某箱包企业，高峰
时年销售额数亿元，成为国内箱包
业的龙头企业。变故发生在2014年
前后。邵宝玲的工厂因为担保陷入
资金困局，短短几年内让昔日的辉

煌彻底覆灭，还欠下了巨额债务。此
后的几年里，企业破产、工厂关闭等
一系列重创接踵而至，让邵宝玲的
人生跌入谷底。

“我尽全力挽救企业，一宿一宿
地睡不着，只能靠服用安眠药入睡。
白天就喝咖啡提神。”试想一下，在这
种紧张压力之下，钢铁般的身体也会
垮掉。邵宝玲的身体每况愈下，抑郁
症、不宁腿症等疾病接踵而至，企业
也最终在2022年初宣告破产。接下
来的一段时间里，用邵宝玲的话来
说，当时跳楼的心都有了，但每每想
到亲友的鼓励、债权人的宽容，她深
知要好好生活，并竭尽全力去还债。

于是，东山再起的念头逐渐在

邵宝玲心头萌芽。
在经历过沉沦、迷茫、绝望后，几

个好姐妹的到访点燃了新希望。“当
时，好姐妹来家里，我就做包子、面条
招待。她们说味道不错，非常好吃。我
就有了开包子铺的想法，她们非常支
持。”2022年，在大家伙的帮衬下，“宝
玲姐”包子铺在义乌绣湖里商业中心
开业后，每日里客流不息。大家伙感
叹：宝玲姐又回来啦！

小生意有了小起色，在之后的拼
搏岁月中，邵宝玲的家人亲友也主动
加入包子铺共同打拼。凭借扎实的口
碑，邵宝玲的包子铺陆续开出了分店
——2024 年 5 月，位于义乌金融商务
区的第三家店开业啦。

永不服输 另起炉灶卖包子

开了包子铺后，邵宝玲的心境
变化很大，开始有了越来越多与普
通奋斗者之间的共鸣，对他们的劳
碌奔波感同身受，也使得她更加懂
得了小生意背后的价值。顾客每一
次心满意足的认可，都如同涓涓细
流，不断滋润着那颗从谷底艰难向
上攀登的心。

“我妈妈之前在供销社食堂掌
勺，她做的面食在四邻八方很有名
气。尤其是在城西、上溪及金华傅村
一带，邵家包子和芝芝拉面曾经是
远近闻名的美食。”邵宝玲回忆道，
在义乌商品经济萌芽的时候，母亲
就凭着好手艺开店致富。这期间，她

除了习得了母亲的好手艺外，母亲
刻苦勤奋、乐善好施的品德也影响
了她此后的创业人生。

一笼包子，包罗万象，包进人间
百味。在邵宝玲看来，做包子、做拉
面、做快餐都是小生意，但背后也有
大市场，只要深耕也能做成大企业、
大品牌。“义乌商人的骨子里流淌着
不服输的血液，一切打拼只为浴火
重生，义乌人善于捕捉商机创造美
好生活。”邵宝玲认为，产品永远是
核心要素，决定食品品质的关键是

“好食材+好配方”。
“卖包子是一门留住回头客的

生意，没有过硬的品质一切空谈。”

邵宝玲坦言，因为从小的耳闻目睹，
做出传统美味的包子并不困难，难的
是要在讲求包子口味的基础上，将包
子制作流程统一化、标准化，这样才
能保证始终如一的品质。经过一次次
食材的精选、调味的配比、上蒸时间
的计算，以及不同人群的品尝反馈，
邵宝玲创作了一套较为完善的配方
与制作流程。于是，开新的包子铺有
了底气，把“宝玲姐”包子做成一个品
牌有了信心。

曾经，邵宝玲一次次踏准了时代
的节拍，赚到了人生一桶金又一桶金。
而今，不管前路如何，她不甘沉沦、勇
于拼搏的斗志已经赢了大半。

勇敢前行 卖包子也要创品牌

卖包子还债？或许你听到这句
话，会觉得不可思议。面对记者的提
问，邵宝玲思索了片刻：“卖包子还
债看起来很遥远，但目标一定要有，
每一次新的尝试和突破，都能距离
目标更近一点。”

“我相信，做包子一样可以做到
上市！”邵宝玲说，即便新店现在有
了10多个员工，但她每天依然忙个
不停，最多时一天要做上千个包子。
为了保证口感、品质，她始终亲力亲
为。起初，丈夫一直在店里帮她打打

杂，如今他还在义乌乡下拾掇了一
个养殖场，为包子铺提供新鲜食材。

记者品尝了店里卖的包子，味
道鲜美，分量十足,很多食客都是冲
着宝玲姐的厨艺来的。采访时，记者
遇到了正在就餐的楼先生，他说，宝
玲姐做的包子分量足、味道好，尤其
是梅干菜肉馅儿的包子，很像小时
候外婆腌制的那种味道。

不久前，邵宝玲卖包子还债的
视频通过媒体矩阵在网上持续引发
关注，短时间内就收获了超 1 亿次

的播放，以及无数的网友点赞与鼓励。
“很多人看到视频后，无论是老朋友还
是新朋友，都来鼓励我、关心我，我无
以言表，唯有感恩、感谢、感激。”言语
间，邵宝玲几度哽咽。

人生在世，难免潮起潮落。就像歌
里唱的，“心若在，梦就在，不过是从头
再来……”和挫折和解，从过往走出，
不是不能输，但就是不服输，重新从谷
底艰难向上攀爬的邵宝玲，无论是做
箱包还是卖包子，支撑她的正是义乌
人永不言败的信念与豪情。

敢于承担 卖包子也要还债

“鸡毛很轻，
但只要有点风，就
能把它吹上天”这
句话是前几年的
热播剧《鸡毛飞上
天》的经典台词。
曾经改革开放的
春风，造就了“箱
包女王”邵宝玲。这
位昔日资产过亿、
风光无限的老阿
姐，在经历企业破
产、工厂关闭、罹患
疾病等一系列变故
后，她毅然决然地
重拾锅铲，以包子、
拉面为起点，再次
走上创业路。

人 生 能 有 几
回合？肯定不止一
回合。经过这样的
大起大落，很多人
可能会一蹶不振，
甚至自暴自弃。但
义乌可是“鸡毛也

能飞上天”的地方，这里的人们手
摇拨浪鼓、肩挑“货郎担”，起早摸
黑、走南闯北，义利并举、积少成
多，脚踏实地，有一股“即使跌倒
一百次，也要一百零一次地站起
来”的韧劲。邵宝玲将这份不屈的
精神融入微小的行动中，在负债
累累的困境下，她从最不起眼的
包子做起，一元两元地赚取劳动
果实，用实际行动践行着“目标虽
远，行则将至”的信念。

从做箱包到卖包子，人生难
免潮起潮落。虽然只是一家小吃
铺，邵宝玲却通过股本构成、产品
创新、服务创新等，希望成为行业
标杆。“烧不死的鸟才是凤凰”，于
人于物皆如此。
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：烧不死的鸟才是凤凰

邵宝玲在为食客打包包子邵宝玲在为食客打包包子

球迷在做赛事游戏球迷在做赛事游戏


